
Ruokaviennin
kasvualusta

Uudenlainen vientimalli

6.10.2025 Kymenlaakso

Viennin kasvua vauhdittamassa



Kaupanala

Majoitus- ja 

ravitsemistoiminta

Elintarvike-

teollisuus

Ruuantuotanto

Suomalainen ruokaketju

Maatalous työllistää

76 000

Päivittäistavarakauppa työllistää

65 000

Elintarvike ja juomateollisuus 

työllistää

39 000
Koko elintarvikesektori työllistää 

340 000 henkilöä. 

Majoitus- ja 

ravitsemisala työllistää

86 000

Suomalaisten ruoka- ja 

elintarvikkeiden sekä juomien 

viennin arvo 

on 2,4 mrd 
euroa.

Kuluttaja

Tuo työtä kuljetusalalle, pakkausteollisuuteen, tutkimus-, 

koulutus- ja neuvontasektorille, tuotekehitykseen, myynnin 

ja markkinoinnin aloille. 

Lähde: Ruokatieto, Tietohaarukka 2022 – Luke, Satotilasto 2022 – MaRA tilastot – Ruokakatemia
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Ruokavienti kasvaa kilpailijamaissa

Lähde Luonnonvarakeskus
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Kasvu verrokkimaissa
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Ruoan kauppatase on heikentynyt

Lähde: ETL ja TULLI



Yritysvetoinen ruoka-
viennin kasvualusta Suomen elintarvikevienti

4 Mrd.

• Food Export Sales 

Services (FESS)

• Kehittää viennin 

operatiivista rakennetta

• Mahdollistaa yritysten 

kaupallisen 

onnistumisen yhdessä

Viennin 

tekijät 

Asiakkaat Markkinat

Viennin tuki 

Julkiset palvelut Etujärjestöt

Viennin edistämiseen 

liittyvät 

palveluntarjoajat

Viennin 

kasvualusta 

• Johtaa ruokaviennin strategiaa.

• Yhdistää yritysten tarpeet.

• Edustaa yritysten näkemystä 

valtion resurssien ohjauksessa.

• Ruokaviennin maakuva

• Toimii EU-hankehakijana.

• Priorisoi kohdemarkkinat. 

• Yksilöi tutmikus- ja koulutustarpeet.
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Yritykset ja 

yritysryhmät

Muut toimijat/klusterit, 

kuten NordicOats, 

Päijät-Hämeen viljaklusteri, 

Agrifood Cluster jne. 



Elintarvikeviennin kasvu 

parantaa kotimaisen 

tuotannon kannattavuutta,  

vahvistaa maamme 

kauppatasetta ja lisätä 

työpaikkoja Suomeen.
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Ruokavienti vahvistaa taloutta 

Aluekehitys

Työllisyys

Kilpailukyky

Huoltovarmuus



Kasvun 
eväät

Lähde: LUKE
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Alueelliset palvelut 
(julkinen + yksityinen)

Ammattikorkea-

koulut 

Kauppakamarit

Konsultit

Suomessa ja maailmalla
Ely-keskukset

Kuntien ja alueiden 
kehitysyhtiöt

Alueelliset palvelut tarjoavat 

palveluja lähellä yrityksiä.

Palveluiden tehokas 

koordinaatio luo edellytyksiä 

palveluiden vaikuttavuuden ja 

tehokkuuden lisäämiseksi.

Yksityiset konsulttipalvelut ovat 

välttämättömiä vientitoiminnan 

tehostamiseksi.

Suomesta ei löydy riittävän 

kattavia ja laajoja 

konsulttipalveluja korvaamaan 

valtion palvelutuotantoa.

Koordinaatio

• Yritykset muodostavat alueellisen vientiryhmän

• Maakuntaliitto ja ELY rahoittavat hankkeen EAKR-rahoituksella

• Kauppakamari, elinkeinoyhtiö ja yrittäjäyhdistys tukevat

• Ammattikorkeakoulu hakee rahoituksen ja johtaa

• SUVI on toteutuskumppani

• Yritykset ja hanke maksavat SUVI:lle palveluiden käytöstä

• Hankkeen kesto 3 vuotta
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Suomen
elintarvikevienti-
yhdistys SUVI ry

• Yli seitsemänkymmentä jäsentä.

• Kokoaa kasvuhakuiset pk-vientiyritykset

yhteen.

• Edistää suomalaisten ruoka- ja 

juomatuotteiden vientiä ja elintarvikealan

kansainvälistymistä tuoden kasvua

jäsenistölleen ja koko

elintarviketoimialalle.

• Tarjoaa myynninedistämisen palveluita

Food Export Sales Services (FESS)

• Kansainvälistymisestä kiinnostuneet

elintarvikevalmistajat voivat liittyä

jäseniksi.

• Kannattajajäseniksi voivat liittyä muut

elintarvikevientiä edistävät henkilöt ja 

yhteisöt.
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www.su-vi.fi

info@su-vi.fi

+358 40 833 

7727

http://www.su-vi.fi/
http://www.su-vi.fi/
http://www.su-vi.fi/
mailto:info@su-vi.fi
mailto:info@su-vi.fi
mailto:info@su-vi.fi


• Koko Suomen kattava vienninedistämisverkosto

• Alueelliset vahvuudet ja resurssit käyttöön

• Maakuntaliitot, kauppakamarit, ammattikorkeakoulut, ruoka-

ala, kasvuyritykset ja kehitysyhtiöt
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Alueellinen 
verkostoituminen

Aluehankkeet

Yrityslähtöinen 
viennin 

kasvualusta

Kansainväliset 
markkinat

• Alueen osaaminen

• TKI, kehittäminen

• Huoltovarmuus

• Aluekehitysrahoitus

• Operatiivinen 

vienninedistäminen

• SUVI:n palvelut,  

4 ”pilaria”

• Asiakkaat, kysyntä

• Itämeren alue

• Vaikuttavuus

• Tulos



Yhteistyössä mukana

Alueen elintarvikeyritysten

 kokoaminen yhteen

Kannustus ja tuki

vientipolulla

Alueen yritysten

vientivalmiuksien kehittäminen

Yrityksiä tukeva 

rahoitusrakenne

tavoite, 

aikataulu ja toimintatapa

Alueelle yritysvetoinen 

vientistrategia, joka on linjassa 

valtakunnallisen vientistrategian 

kanssa ja saa tukea maabrändistä
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Kauppakamarit

Yrittäjäjärjestöt

Ruoka-alan verkostot

MTK, ProAgria

Maa- ja kotitalousnaiset

Elintarviketeollisuusliitto

Maakuntaliitot

Kunnalliset elinkeinoyhtiöt

Ammattikorkeakoulut

ELY-keskukset

Kehittyvät kaupungit
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Alueen elintarvikeyritysten

 kokoaminen yhteen

Kannustus ja tuki

vientipolulla

Alueen yritysten

vientivalmiuksien kehittäminen

Yrityksiä tukeva 

rahoitusrakenne

tavoite, 

aikataulu ja toimintatapa

Alueelle yritysvetoinen 

vientistrategia, joka on linjassa 

valtakunnallisen vientistrategian 

kanssa ja saa tukea maabrändistä
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Kotimarkkina-
käsitettä laajennetaan 
kohdistumaan koko 
Itämeren alueelle

Laajempi kotimarkkina-alue (ml. Norja) 

on 30 kertaa suurempi kuin perinteinen 

Suomeen keskittynyt kotimarkkina. 

2020-luvulla elintarvikealan viennistä 

yli 50 % on kohdistunut tälle alueelle .
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RUNWAY – kehitysohjelma
Mitä, miksi, miten?

• Useat yritykset tarvitsevat tuotteiden vientivalmiuden parantamista ennen markkinoille pääsyä

• Kansainvälisen kaupan ammattilaiset hiovat tuotteet kilpailukykyiseen kuntoon

• Kohteena ovat tuotekehitys, pakkaus, brändi, markkinointiviestintä ja tuotteiden markkinalle sovitus

• Pilotti huhti-toukokuussa – laajasti käyntiin syksyllä 2025

• Osallistumismaksulla mukaan. Osarahoitus julkisista varoista

Kerro, oletko kiinnostunut info@su-vi.fi 

mailto:info@su-vi.fi
mailto:info@su-vi.fi
mailto:info@su-vi.fi
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Vientitiedonhallinnan järjestelmä



”PILARI 2” Markkinatuntemus
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Mitä markkinatietoa tarvitset? 
Vastaa kyselyyn QR koodin 
kautta
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Myyntiverkoston organisoituminen:
Export Enablers ja Sales Partners – 
myynnin mahdollistajat

SUVI ry:n 

jäsenet
Export Enablers

RETAIL, HORECA, 

TEOLLISUUS, 

VERKKOKAUPPA, 

PRIVATE LABEL

• Perehtyy tarjontaan

• Etsii sopivia asiakkaita

• Rakentaa ja johtaa ”Sales 

Partners”-verkostoa

• Tiedottaa asiakastarpeista

• Muodostaa ja kuratoi 

tuoteportfolioita

• Auttaa luomaan 

paikallista läsnäoloa

• Maahantuojat

• Tukut

• Kauppaketjut

• PL-valmistuttajat 

Brändinomistajat

Sales 

Partners

• Paikalliset myyjät

• Valmiit kontaktit

• Markkinatuntemus

• Lyhyetkin toimeksiannot

• Jakelukanavaspesifejä

• Vastaavat ensikontaktista 

ja –esittelyistä

• Auttavat tarjousvaiheeseen 

saakka
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Suomalaista ruokaa Natoon – 
elintarvikeyrityksille 
kasvumahdollisuus

SUVI ry rakentaa sujuvan polun, joka vie suomalaiset 

tuotteet osaksi Naton globaalia verkostoa. 

Suomalaisen elintarviketuotannon menestyminen 

takaa myös omaa huoltovarmuuttamme. 

• SUVI ry kerää yritykset yhteen 

• Elintarviketeollisuusliitto tukee toimintaa

• Finnish Operations Center Oy organisoi 

käytännön toteutusta

• Business Finland tukee tutkimusta ja 

tuotekehitystä

Aikataulu 

• Startti 2.9. Vientiyritysten yhteistapaamisessa 

Tampereella

• Kiinnostuneet yritykset koossa 1.10. mennessä

• Tutkimus yritysten tilanteesta ja tarpeista

• TKI-tuki sitä tarvitseville yrityksille

• Ensimmäiset tarjoukset eteenpäin alkuvuonna 2026



Ensimmäiset
vienninedistämis-
toimet käyntiin
Saksassa

• Tukut ja maahantuojat

• Terra

• Biocompany

• Vähittäiskaupat

• Tegut.de 

• HoReCa-ala

• Merkittävä hotellioperaattori, joka
operoi yli 120 hotellia (Hilton, Ibis, 
Holiday Inn jne.)

• Transgourmet

• Chefs Culinar

• Food sourcing -agentit

• Verkkokaupat

22

Kaupallisia neuvotteluita on 

meneillään useassa Itämeren 

ympäristön maassa esim. 

leipomo-, kala-, snacks-,  

luomu-, vegaani-, juoma- ja 

makeistuoteryhmissä.

Neuvottelut ovat jo johtaneet 

useihin tarjouspyyntöihin ja 

valikoimapäätöksiin.







• Elinvoimakeskuksille selkeä alueellinen rooli elintarvikevientiyritysten 

vientitukeen alueellisina ryhminä. Yritykset mukaan suunnittelemaan.

• Elinvoimakeskusten maaseuturahoitukseen harkintamahdollisuus 

joustavaan päätöksentekoon. Maaseuturahoitus mukaan tukemaan 

alueellista verkostoprojektia.

• SUVI yhtiöittää ulkomaantoimintansa, miten TEM voi auttaa?

• Pekka Timonen tekemään jatkoselvitystä aikaisempaan 

selvitystyöhönsä.
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SUVI:n vaikutustavoitteet 
loppuvuodelle 2025 



Onnistumme yhdessä. 

Kerro palautetta, tilaa uutiskirje, liity jäseneksi & ota yhteyttä 

info@su-vi.fi  |   LinkedIn   |   www.su-vi.fi

mailto:info@su-vi.fi
mailto:info@su-vi.fi
mailto:info@su-vi.fi
https://www.linkedin.com/company/102287511
http://www.su-vi.fi/
http://www.su-vi.fi/
http://www.su-vi.fi/
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